
ПОЗИТИВНЫЙ 

НЕТВОРКИНГ 
ИЛИ 

СВЯЗИ РЕШАЮТ ВСЕ! 



•  взаимовыгодное сотрудничество; 

•  налаживание отношений; 

• безграничная сила связей и контактов. 

Что такое нетворкинг? 



План презентации 

• Что такое позитивный нетворкинг? 

• Почему нужно заниматься нетворкингом? 

• Как стать  мастером нетворкинга? Один из 

    секретов нетворкинга. 

• Коммуникация, налаживание своих связей 

– С чего начать?  



Умение открыто и искренне общаться с людьми с 

одновременным выстраиванием сети контактов, 

которые будут работать на вас в дальнейшем. 

 

  

Что такое нетворкинг? 



Это когда мы оказываем кому-то 

 помощь, не ожидая ничего взамен. 

Позитивный нетворкинг 



• Что такое позитивный нетворкинг? 

• Почему нужно заниматься нетворкингом? 

• Как стать  мастером нетворкинга? Один из 

секретов нетворкинга. 

• Коммуникация, налаживание своих связей 

• С чего начать?  

План презентации 



                        - Построение репутации 

                    - Продвижение карьеры 

                - Завязывание отношений 

            - Осуществление продаж 

        - Получение новых контактов 

    - Получение перспектив 

- Знакомство 

Что полезного дает 
нетворкинг Вам? 



• Знакомство 

• Получение перспектив 

• Получение новых контактов 

• Завязывание отношений 

• Продвижение карьеры 

• Увеличение продаж 

• Построение репутации 

Критичен для бизнеса 

Что полезного дает 
нетворкинг бизнесу? 





Не нравится 

нетворкинг 

Нравится 

нетворкинг 

Кому нравится нетворкинг? 



Исследование психолога  Кена Пркачина 

Невроз нетворкинга 



— Научиться легко налаживать связи. Узнать 

секреты позитивного нетворкинга! 

Как вылечиться от 
невроза нетворкинга? 



План презентации 

• Что такое позитивный нетворкинг? 

• Почему нужно заниматься нетворкингом? 

• Как стать  мастером нетворкинга? Один из 

секретов нетворкинга. 

• Коммуникация, налаживание своих связей 

• С чего начать?  





Секреты налаживания связей 



 
 

Бескорыстная помощь другому 



Что хорошего ты можешь 
сделать для другого? 



Главный секрет нетворкинга! 



• Знайте заранее, что Вам 

нужно 

 

• Найдите возможность 

спросить, чем Вы можете 

быть полезны 

Знайте, чем вы можете 
помочь друг другу 



План презентации 

• Что такое позитивный нетворкинг? 

• Почему нужно заниматься нетворкингом? 

• Как стать  мастером нетворкинга? Один из 

секретов нетворкинга. 

• Коммуникация, налаживание своих связей 

• С чего начать?  



# 1 

• Кто проводит мероприятие? 

• Организаторы?  

• Спикер?  

• Приглашенный гость? 

• Список приглашенных? 

• Поиск информации 

• Готовим рассказы о себе 

Готовимся заранее 



• Ставим реалистическую 

цель перед посещением 

мероприятия по 

нетворкингу 

• Измеряем, что удалось 

сделать в сравнении с тем, 

что планировалось 

• Корректируем цели по 

истечении времени 

# 2 Определяем цель 



 Первое впечатление 

• Внешний вид 

• Осанка 

• Улыбка 

• Настрой на общение 

 Регистрационные столы 

•«дружим» 

• просим познакомить 

Ищем доброжелательных людей 

•Представляемся 

•Визитка 

•Мастерство общения 

# 3 На мероприятии 



• Набираем команду 

 Стоящие в одиночестве  

• Стратегическая позиция 

 Недалеко от входа 

•Умейте красиво представить человека 

•Заводим беседу с докладчиком 

# 3 Начало мероприятия 



• Общаться только с одним человеком 

• Все время стоять у стола с едой /бара 

• Не принимать участие в разговорах 

• Сразу продавать свой товар / услугу  

# 4 Избегаем типичных ошибок 



• Погружаемся в человека 

• Смотрим только на него 

(зрительный контакт) 

# 5 Искренне интересуемся людьми 



# 6 Задаем открытые вопросы 

• Расскажите мне о работе, 

которую Вы выполняете в 

компании. 

 

• Как Вы начали работать в 

этой индустрии? 

 

• Что Вам больше всего 

нравится в Вашей работе? 



  Чем Вы занимаетесь? 

• Будьте краткими – от 15 до 20 секунд 

• Включите в рассказ кто Вы, какие Ваши 

компетенции, и что Вы предлагаете 

# 7 
Рассказываем  хорошо отрепетированные, 

заранее заготовленные рассказы о компании 



• Имя 

• Компанию 

• Бизнес или индустрию 

• Продукты/ услуги 

• Месторасположение 



• Последующие действия в 

течение 48 часов 

• Пошлите простое сообщение, 

интересную статью,  или 

просто ссылку 

# 8 После мероприятия 



«ПРИ ВСЕХ ДРУГИХ РАВНЫХ УСЛОВИЯХ ЛЮДИ БУДУТ 

СОТРУДНИЧАТЬ С ТЕМИ, КТО ИМ ЗНАКОМ, ПРИЯТЕН И КОМУ ОНИ 

ДОВЕРЯЮТ» 

Золотое правило  нетворкинга 



Robert Kiyosaki 

“The richest people in the world 
look for and build NETWORKS.  

Everyone else looks for work.”  


